GRUNDLAGENMARKETING HOTEL

Prifung & Optimierung
Hotelsoftware/Datenerfassung

Wettbewerber Analyse

Positionierung und Marktchancen

Jahresmarketingplan

Buchungsportalpflege & -check

HRS, Hotel.de, Booking etc. Akquise Reisegruppen
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Inhouse-Werbung

Kurzreisen-Vermarktung Verkauf des nachsten Besuchs

Ziel: Ausbau Logis-Umsatz, mehr Direktbuchungen,
hohere Gastefrequenz und -zufriedenheit

Zielgruppenmarketing

Lokale Firmenvertrage

Tagungsmarketing
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Kalkulation Zimmerpreis
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Optimierung der Raten-Strukturen

und Zimmerkategorien

Telefonmarketing
Direktmarketing

Schulung der Mitarbeiter

[ Kategorienverkauf

Holst & Partner

Vorab-Info: 0171 -51 41 160



