[ Jahresmarketingplan Hotellerie

Ablaufplan / Aktivierung
IHRES HOTEL-MARKETINGS

[ Positionierung & Marktchancen ]

Aktivierung Zimmerverkauf

G

| Buchungsportalpflege & Check\

HRS, Booking etc.

J

Ve

G

Tagungsmarketing

~\

J

Priifung & Optimierung Budgetplanung ]
Homepage, Hotelsoftware/Datenerfassung
Zielgruppenmarketing Optimierung
Zimmerkategorien
| | J
[ Arrangement-Kalender Lokale Firmenvertrage Kalkulation Zimmerpreis

G

Mailing-Aktion
Stammgaste

J

Reiseveranstalter & Reise- und
Busgruppen

Kurzreisen-Vermarktung
kurzurlaub.de etc.

Ve

Inhouse-Werbung

Verkauf des nachsten Besuchs

~

Telefonmarketing
Direktmarketing / Sales Blitz

Ziel: Ausbau Logis-Umsatz, mehr Direktbuchungen,

hohere Gastefrequenz und -zufriedenheit

Schulung der Mitarbeiter

J

[ Kategorienverkauf )

~\

[ Yield-Management

J

Holst & Partner

Telefon: 0171 -51 41 160



